
 Zur Verstärkung unseres Verkaufsteams suchen wir zusätzlichem Gebietsverkaufsleiter für das Vertriebsgebiet 
Nord. und Ostdeutschland.

GEBIETVERKAUFSLEITER*
100% (ab sofort oder nach Vereinbarung, unbefristet)

Wir sind ein Schweizer Unternehmen, das auf die Entwicklung und Herstellung hochpräziser, maßgeschneiderter 
und schlüsselfertiger Bearbeitungslösungen spezialisiert ist. Wir begleiten unsere Kunden in den anspruchsvollsten 

Branchen wie der Uhrenindustrie, der Schmuckindustrie, der Medizintechnik und der Luftfahrt.

•  Sie identifizieren und gewinnen Neukunden und erkennen deren Bedarfe
•  Sie betreuen und beraten bestehende Kunden langfristig und partnerschaftlich
•  Sie führen komplexe Projekte eigenständig vom Erstkontakt bis zum Vertragsabschluss
•  Sie beobachten regelmäßig den Markt und erstellen Bedarfs- und Auftragsprognosen
•  Sie repräsentieren unser Unternehmen auf Messen und Hausausstellungen

•  Abgeschlossene technische Ausbildung mit Weiterbildung zum Techniker, Meister oder vergleichbarem 
Studium mit Nachweisbare Vertriebserfahrung im Werkzeugmaschinenbau

•  Fundierte Kenntnisse in der Zerspanungstechnik (Drehen / Fräsen)
•  Sicheres, überzeugendes Auftreten und ausgeprägtes Verhandlungsgeschick
•  Kundenorientierte und lösungsbewusste Arbeitsweise sowie Kommunikation mit technischer Beratung

Ihr Hauptaufgabe

Ihr Profil

•  Eine strukturierte und praxisnahe Einarbeitung, die Sie optimal auf Ihre Aufgaben vorbereitet und 
Ihnen einen tiefen Einblick in unsere Technologien und Vertriebsprozesse gibt

•  Ein etabliertes Verkaufsgebiet, in dem der Name Willemin-Macodel seit vielen Jahren bekannt ist 
und bereits zahlreiche Maschinen erfolgreich bei Kunden im Einsatz sind

•  Ein bestehender Kundenstamm, der aktiv betreut und weiterentwickelt werden möchte – 
kombiniert mit großem Potenzial für zusätzliche Marktanteile

Was Sie bei uns erwartet

•  Job mit Arbeitsautonomie und der Funktion entsprechende Anstellungsbedingungen
•  Technologisches und internationales Umfeld
•  Mit Soziale Zusatzleistungen modernes Arbeitsumfeld und Internationales Umfeld

Wir Bieten

LUST AUF EINE NEUE HERAUSFORDERUNG?
Werden Sie Teil eines dynamischen und innovationsbegeisterten Unternehmens.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbungsunterlagen.

WILLEMIN-MACODEL SA
RESSOURCES HUMAINES | ROUTE DE LA COMMUNANCE 59 | CH-2800 DELÉMONT

RH@WILLEMIN-MACODEL.COM | WILLEMIN-MACODEL.COM

Für Fragen wenden sie sich bitte an Herr Ralf Kießig: ralf.kiessig@willemin-macodel.com

*Mit unseren Stellenausschreibungen sprechen wir alle Geschlechter gleichermaßen an.


